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Invitata permanenta a podcastului este guvernatoarea BNM, doamna Anca Dragu, iar editia actuala o are ca invitata
speciala pe doamna Natalia Bejan, directoarea Agentiei de Investitii din Republica Moldova.

Transcrierea podcastului ,Sensul banilor”:

Moderatori: Vitalie Guty, jurnalist

Doamnelor si domnilor, bine v-am gasit la o noua editie a podcastului ,Sensul Banilor”, realizat de Banca Nationala a
Moldovei - spatiul unde vorbim despre cum sa gestionam corect banii. Astazi vom discuta despre investitii, ce presupun
investitiile, mai cu seama ca Republica Moldova face pasi spre integrarea in spatiul comunitar al Uniunii Europene.
Invitata permanenta a podcastului nostru este doamna Anca Dragu, guvernatoarea Bancii Nationale a Moldovei. Va
multumesc pentru prezenta si bine ati revenit la ,Sensul Banilor”.

Anca Dragu: Eu va multumesc si bine v-am gasit.

Vitalie Gutu: Cu mare drag. Si alaturi de noi se afla si doamna Natalia Bejan, directoarea Agentiei de Investitii din
Republica Moldova. Va multumesc pentru prezenta si dumneavoastra.

Natalia Bejan: Mersi pentru invitatie.

Vitalie Gutu: As vrea, pentru inceput, sa explicam celor care ne privesc, pentru ca in spatiul public se tot vorbeste despre
investitii, ce presupun aceste investitii, dar as vrea sa ne explicati din perspectiva fiecarei dintre dumneavoastra, ce
inseamna investitii pentru viitorul Republicii Moldova, doamna Dragu?

Anca Dragu: Pe scurt, investitiile reprezinta motorul cresterii economice, adica o suma de bani care este pusa intr-un
proiect care dezvolta o activitate economica, comerciald, din sectorul privat, dar investitiile se refera si la sectorul public.


https://bnm.md/

Investitiile intr-o scoal3, in spital, intr-un drum, in infrastructura de orice fel, de asemenea, sunt investitii. Acestea sunt
investitii si mai importante, pentru ca pe baza acestor investitii publice - drum, spital, transport public, se formeaza, se
creeaza investitiile private. Am facut un drum, acolo vine o companie care ia un credit si deschide o activitate comerciala.
Prin intermediul investitiilor se pun in miscare banii in economie si ajutam sa creasca aceasta economie.

Vitalie Gutu: Doamna Bejan, iatd cum spunea si doamna Dragu, atunci cand investim, oamenii inteleg ca noi putem
deschide o afacere, cumparam utilaje, cream locuri de munca, oferim anumite oportunitati pentru cei care se
aventureaza in modul frumos al cuvantului spre dezvoltarea comunitatii, a zonei. Ce aduc asemenea investitii
comunitatii sau oamenilor, la modul practic?

Natalia Bejan: Cred ca un scop final, din perspectiva mai ales guvernamentala a investitiilor, este ca oamenii in Republica
Moldova, daca vorbim despre tara noastra, sa traiasca mai bine. Cum se intampla acest lucru? Unu - prin salariile platite
oamenilor care sunt angajati, deci locurile de munca care se creeaza si speram ca locuri de munca bine platite, locuri de
munca cu valoare adaugata. Pe de alta parte, ceea ce creeaza fiecare investitie sau fiecare companie, daca vorbim despre
sectorul privat, sunt fie produse, fie servicii. Si atunci, fie ca noi vorbim despre export, adica cream valoare pentru
economia Republicii Moldova, aducem mai multa valuta in tar3, fie cd suplinim anumite necesitati interne - produse mai
bune pe care si le avem pe rafturi, in casa, acasa, sau servicii mai calitative, mai rapide, de care sa beneficiem. Cum zicea
si doamna Dragu, de fapt, investitiile tin de intregul ciclu economic. Si este poate un lant mai lung, dar in final ne dorim ca
sa avem o viatd mai buna a oamenilor aici, acasa.

Vitalie Gutu: Doamna Dragu, in acest lant, care este rolul bancilor in sustinerea anume a investitiilor?

Anca Dragu: Este un rol foarte important. Bancile efectueaza asa-zisa intermediere financiara. Adica, sunt persoane care
economisesc bani si unde economisesc - merg cu acesti bani la banci si constituie un depozit. {i depun la banc, primesc
ceva pe acesti bani. Nu-i tin in sertar sau la saltea, unde ei nu produc nimic, ii duc la banca si produc o dobanda. Banca, ce
face cu acesti bani? fi oferd, ca imprumut, celor care doresc sa investeasci sau si consume. Si de la acestia, banca percepe
o dobanda. Din dobanda aceasta perceputa, banca isi opreste ceva pentru cheltuielile operationale, pentru compensarea
capitalului pe care l-a investit si plateste dobanda celor care au constituit depozite. Banca este aceasta entitate centrala
care asigura aceasta intermediere financiara. Cei care au bani suplimentari si vor sa economiseascd, ajung sa fie pusi in
contact cu cei care, indirect, doresc sa investeasca si au nevoie de aceste resurse. Rolul bancii este unul extraordinar de
important pentru ca transfera economiile In investitii sau consum. Aici trebuie sa spunem ca si investitia, si consumul pot
fi, cum sa spun, doua fete ale aceleasi foi.

Pentru cineva este investitie, pentru altcineva este consum. Daca eu investesc intr-o fabrica de pantofi, pentru mine este o
investitie, produc pantofi. Dumneavoastra cumparati pantofi, pentru dumneavoastra este consum. Dar, pentru ca eu sa pot
investi in aceasta fabrica de pantofi, trebuie ca banca sa imi asigure aceasta finantare si probabil ca banca gaseste bani de
la o persoana terta care a constituit depozit. Deci rolul bancilor este foarte important. De aceea si rolul bancii centrale este
unui important, pentru ca sa asigure ca acest proces este unul sigur. Toti cei care au depus banii la banca si-i recupereaza,
daca nu si-i recupereaza, este extrem de grav, pentru ca intervine statul si toata lumea plateste pentru neghiobia unora.
Sau nu ajung banii in economie si atunci economia nu poate creste la potentialul de crestere.

Vitalie Gutu: In acest context, despre ce ati mentionat dumneavoastra, cum un investitor poate si se asigure ca este o
oportunitate de a investi? Adica exista o oportunitate si sa fie cu mai putin risc, sa nu dea de niste smecherii, de niste
escrocherii. Care ar fi, doamna Bejan?

Natalia Bejan: Cred ca as pune deoparte escrocheriile si riscul, pentru ca fiecare investitie si fiecare afacere prezinta un
risc. Nu poti sa ai garantie de succes. Mai mult decat atat, unele dintre cele mai profitabile afaceri au si cele mai mari
riscuri. A merge intr-o zona de risc, nu inseamna a te expune la pierdere in totalitate. Posibil ca acolo o sa faci cele mai
mari profituri. Escrocheriile, e cu totul o alta chestie. Asta e, practic, un risc deja materializat. Deci stii, din start, ca
persoanele cu care intri In contact iti vor rdu, ca banii, de fapt, nu sunt investiti, nu e vorba de o investitie, e vorba de un
furt, e vorba de o manipulare, deci e cu totul o alta chestie. Noi vorbim despre riscuri sanatoase, pe care fiecare antreprenor
trebuie sa si le asume. Si cu cat mai mult curaj are, de cele mai multe ori, probabil, ajunge si la rezultate mai frumoase. De
exempluy, riscul de a merge la export, riscul de a cuceri un nou piat3, riscul de a-ti transforma produsul, riscul de a schimba
numele, de a schimba logo-ul. Fiecare dintre aceste schimbari presupune un risc. Si nu numaidecat este unul prost.

Vitalie Gutu: Din experienta dumneavoastra, cei care investesc, isi asuma aceste riscuri?



Natalia Bejan: Cu siguranta, mai ales daca vorbim despre investitorii de talie medie si mare, care au deja si experienta.
Daca esti o persoana cu capital sau cu acces la capital, si bancile oricum iti vor oferi acel credit in baza unei istorii pe care
o0 ai, sau nu stiu, afaceri pe care le-ai construit sau apartamente pe care le ai in posesie. Antreprenorii isi dau seama foarte
bine ca, ducandu-se, de exemplu, intr-o anumita nisa, intr-o economie sanatoasa si foarte stabila, probabil marja si
dobanda va fi mai mica decat intr-o tara in care exista fluctuatie, ceea ce inseamna c3, probabil, si sansele de castig ar
putea sa fie mult mai mari.

Vitalie Gutu: Vorbeam ceva mai devreme despre rolul investitiilor, mai cu seama, in procesul de integrare europeana si
poate cei care ne vizioneaza acum si-ar da seama ca ar fi, poate, la prima vedere, un proces tehnic, dar trebuie sa spunem
ca pentru economia Republicii Moldova, integrarea europeana ar presupune si acces la o piata de 450 de milioane de
consumatori. Si aici vin si va intreb, ce oportunitati concrete deschide parcursul european pentru intreprinderile din
Republica Moldova?

Natalia Bejan: In primul rand, ceea ce ati mentionat - piata. E o piatd enorma, la 450 de milioane de la o piata de 2,4
milioane de persoane. Deci avem o piatd unde putem produce, vinde si apropo, la preturi destul de bune si competitive. In
majoritatea tarilor, consumatorii sunt destul de educati si selectivi la produsele si serviciile pe care le acceseaza. Ceea ce,
genereaza ca si noi, in Republica Moldova, un pic sa regandim cum producem, ce producem, sa nu mai vindem vinurile in
vrac, asa cum vindeam, nu stiu, 15 ani in urma4, pe alte piete, dar sa le vindem la sticl3, la sticla frumoas3, cu etichetare
corespunzatoare, cu marketing, cu PR, cu participarea la expozitii internationale, la concursuri internationale. Merele, sa
nu le mai vindem cu tonele, cu masinile in care le aruncam pur si simplu si le ducem undeva. Chiar fusesem intr-o vizita
de studiu la unul dintre exportatorii nostri si am vazut cum pentru anumite soiuri de mere este impachetat marul. Sunt
anumite ambalaje pentru un singur mar, deci vindem unitatea de mar. Va dati seama care este valoarea adaugata intre un
camion plin cu mere aruncate si un mar vandut individual. Atunci cand accesam o piatd mai dezvoltata, ne trage si ea din
urma pentru ca sa dezvoltam si noi, aici, produsele si serviciile, si sa le vindem la un pret mai bun. Asta inseamna ca
facem exporturi mai bune, inseamna ca aducem mai multi bani in tara, inseamna ca putem sa platim salarii mai mari, iar
salariile mai mari sunt efectiv ceea ce simtim in buzunar ca putem sa cheltuim aici.

Vitalie Gutu: Doamna guvernatoare, care sunt schimbarile pe care cetatenii si companiile le-ar putea simti deja inainte de
a ne integra suta la suta in UE?

Anca Dragu: Cred ca deja si cetatenii, si companiile au simtit apropierea de UE si imi vin in minte doua exemple pe care le
folosim in fiecare zi - SEPA si Roaming. Poti sa dai un telefon in toata Europa, nu, cu pretul de acasa. Si poti transfera bani
din Republica Moldova catre UE si nu numai, sunt 40 de state, deci si cele care au acorduri de asociere cu UE, la costuri
foarte mici. La 11 luni avem o economie de aproape 15 milioane de euro din faptul ca sistemul bancar din Moldova a
devenit parte a SEPA. Acesti bani au ramas in buzunarele companiilor si personalelor fizice din Republica Moldova. 15
milioane de euro nu e deloc putin. Asta se simte, acesti bani sunt folositi pentru altceva. La fel si pentru roaming. Dar, daca
ne uitam la partea de bunuri si servicii, cred ca ne bucuram deja de acces la aceste piete si ne bucuram si de produsele de
pe aceste piete in tara noastra. Deci Roaming, SEPA, bunuri si servicii de calitate mai bun4, acces la o piata foarte mare si
vedem ca toate aceste lucruri conteaza si sunt firme care au reusit si reusesc in continuare sa tina pasul cu aceste
modificari.

Vitalie Gutu: Doamna Bejan, ceea ce spunea doamna guvernatoare cu SEPA, cat de mult conteaza pentru un investitor
faptul ca Republica Moldova face parte deja din SEPA si in ce masura aceasta integrare face tara noastra mai atractiva
pentru afaceri?

Natalia Bejan: Ca sa fim complet sinceri, pur si simplu accesul sau SEPA, simplificarea respectiva, nu este numai decat un
avantaj competitiv pentru a face un investitor sa decida sa investeasca in Republica Moldova, dar ea arata ca noi
simplificam barierele, in cazul acesta de circulatie de capital intre tarile Uniunii Europene. Mie, de fapt, imi este foarte
interesant cum va fi momentul, care eu sper si ving, in care Moldova adera la Uniunea Europeana. In realitate, probabil
foarte putine lucruri se vor schimba pentru ca toate schimbérile deja se intampl3, in timp. In momentul in care noi vom
deveni tara membra a Uniunii Europene, asta va insemna ca toate schimbarile deja au avut loc la nivel de legislatie. Tot
lucrul de aderare la UE noi il facem pana in momentul in care devenim parte din familia europeana, ceea ce inseamna si
ajustarea acquis-ul la acquis-ul UE, acest lucru inseamna nu c& noi ne pregatim si candva o sa-1 ajustam. In fiecare zi
aproape ca se intampla modificari, bun, nu se voteaza, dar sunt ajustate legi, sunt ajustate prin hotarari de guvern, norme
prin care noi functionam, astfel incat in momentul in care, nu stiu, 2027, in 2028, cand ajungem la momentul de a fi ok ca
si membra a Uniunii Europene, de fapt, sa zicem ca noi chiar suntem aliniati deja.



Anca Dragu: Foarte, foarte buna observatia, ce se va schimba efectiv? Se va schimba la momentul aderarii si dupa aceea ca
si noi, Republica Moldova, vom lua decizii pentru toate statele europene si vom contribui la aceste decizii in mod direct si
activ. Vom putea aduce la masa deciziilor votul nostruy, opinia noastra, experienta noastra. Si asta nu e putin deloc, sa
avem un cuvant de spus si unul foarte mare intr-o piata de 450 de milioane de consumatori.

Vitalie Gutu: Credeti ca vom tine piept acestor 450 de milioane de consumatori?

Anca Dragu: Absolut. N-am niciun dubiu ca vom fi un membru foarte bun al Uniunii Europene, pentru ca deja reusim sa
tinem pasul cu toate, partea legislativa, economia arata si functioneaza dupa regulile europene, adica noi suntem acolo.
Apoi, trebuie si spunem ca suntem un popor talentat si foarte inovativ care imbratiseaza aceste provocari.

Vitalie Gutu: Dumneavoastra, doamna guvernatoare, ati promovat Republica Moldova la evenimente internationale de
fiecare data si prin mesajul - cine nu investeste astazi in Republica Moldova va regreta peste 5-10 ani. Mai este valabil
astazi acest indemn si acest apel, deziderat?

Anca Dragu: Da, este valabilad ideea ca cine nu investeste astazi va regreta. Modificarea este ca va regreta mai repede de
cinci, zece ani, eu spuneam asta acum doi ani. S-a mai redus din acest termen si vedem deja semnele unei economii din ce
in ce mai consolidata. Avem cifrele, de exemplu, daca ne uitdm la variabilele macroeconomice, la indicatorii astia,
economia arata din ce in ce mai bine. Vedem investitii in crestere. Acum un an, si in anul acesta avem cresterea
investitiilor, anul trecut cam cu 17 la suta. Pe al doilea semestru avem o recuperare fata de primul trimestruy, care a fost
afectat de socul petrolier si avem o crestere de circa 30 la suta a investitiilor. De asemenea, vedem cresterea depozitelor
intr-un ritm mai accelerat, cresterea creditarii, adica economia se misca si cifrele astea sunt superioare cifrelor din multe
state din vestul Europei. Astea sunt toate argumente ca ceea ce spuneam acum doi ani este valabil. Ce mai spun altii, nu
spun eu, da? Spun agentiile de rating care ne-au dat un rating imbunatatit. Atentie! in conditii foarte grele economice pe
plan global, la granita cu un razboi, totusi Republica Moldova a primit o imbunatatire foarte mare de rating din partea
uneia dintre cele trei agentii de rating pe care le avem. Deci, da, cine nu investeste in Republica Moldova va regreta.

Vitalie Gutu: Doamna Bejan care sunt criteriile pe care le analizeaza un investitor atunci cand decide sa vina si sa
investeasca si pe ce pozitii se afla Republica Moldova la aceasta categorie?

Natalia Bejan: Pentru mine intotdeauna este o provocare sa dau definitii generale, pentru ca incercam sa punem in acelasi
cos si un investitor care vrea sa faca sticla pentru a exporta in Ucraina, in contextul razboiului, si un investitor din Statele
Unite care vrea sa faca outsourcing de servicii IT, pentru care avem o oferta investitionala cu totul diferita, si un investitor
din Belgia care vrea sa deschida o fabrica de cusut in Republica Moldova. Pentru fiecare dintre ei situatia va fi privita
diferit si avantajele comparative ale Republicii Moldova vor fi diferite, pentru ca sistemul fiscal va fi diferit, in dependenta
de servicii versus producere. In plus, depinde daca investitorul are nevoie sau nu are nevoie de capital uman, daci are
nevoie de mult si ieftin, nu va mai fi vorba de Republica Moldova. Doi ani in urm3, in timpul unui panel la Moldova
Business Week, omologul meu din Polonia a zis ca el se mandreste cu faptul ca Polonia nu mai poate zice ca noi avem
mult capital uman si ieftin, pentru ca asta inseamna ca tara lui este bogata. Si atunci, sincer, a fost pentru prima data cand
mi-am dat seama ca de fapt asta nu este un dezavantaj pentru noi, ca noi nu mai avem forta de munca multa si ieftina, dar
ca ne orientam spre o economie mai competitiva, mai tehnologizatg, in care un inginer poate sa conduca cu mult
echipament, sa-1 puna in functiune si sa aiba o productivitate mult mai mare. De asta, cadnd vorbim cu investitorii, cu
sigurantd noi avem avantaje foarte puternice prin Moldova IT Park, pentru ca este un sistem fiscal foarte simplu si chiar
foarte ieftin comparativ cu tarile in regiune, dar nu numai din regiune, chiar si in Uniunea Europeang, in sens mai larg.
Chiar avem un avantaj competitiv foarte bun, noi chiar avem oameni buni, manageri buni. Urmeaza sa anuntam o
investitie franceza in Republica Moldova care se intampla pentru ca au gasit aici, la noi, doi oameni middle management,
deci nu cu experienta foarte multd, dar in care au avut incredere de-a lungul catorva ani, intr-un business relativ mic,
acum au investit 800.000 de euro pentru ca sa inghete fructe, acoperindu-le fie in ciocolata, fie dulciuri si au iesit in lanturi
de magazine din Franta, ei fiind francezi. Au ales Republica Moldova in primul rand datorita acelor doi oameni de undeva
din Straseni in care pur si simplu au avut incredere.

Vitalie Gutu: Doamna guvernatoare, iata ca investitorii cauta incredere. Ce semnale de incredere transmite astazi
sectorul bancar al Republicii Moldova pentru acesti investitori?

Anca Dragu: Pentru sectorul bancar astazi cifrele vorbesc si as mentiona aici cifrele ce tin de prudentialitate, avem
fondurile proprii, deci bancile foarte bine capitalizate. Cifra aceasta este undeva de doua ori si jumatate cifra ceruta de
lege. Lichiditatea bancilor este foarte mare, este de aproape trei ori peste limita ceruta de lege, de regulamentele Bancii



Nationale. Inseamna ca sistemul bancar este bine capitalizat, lichid, adica isi permite si sa continue activitatea de
creditare. De asemenea, in sectorul bancar vedem ca peste 90 la suta din active sunt in proprietate si in administrarea
unor entitati din Uniunea Europeand, chiar din zona euro, parte din aceasta, asta ce inseamna? Ca au venit cu regulile de
acasa, cu regulile pe care deja le-au invatat in multi ani de experienta in Uniunea Europeana si aceste reguli, ele de fapt
sunt si o protectie pentru investitor si pentru deponent in sectorul bancar, deci reprezinta si o protectie. Aceste cifre
vorbesc de la sine vis-a-vis de soliditatea, de faptul ca sistemul bancar este unul robust, serios si ca asteptam in
continuare investitori interesati sa se finanteze si din Republica Moldova.

Vitalie Gutu: Dumneavoastra ati mentionat, doamna Bejan ca va avea loc Moldova Business Week, editia din acest an, in
perioada 28 septembrie - 2 octombrie si as vrea sa va intreb care este miza acestei editii si ce rezultate va propuneti sa
obtineti in urma acestui forum?

Natalia Bejan: La Moldova Business Week, noi vorbim de evenimente de-a lungul a cinci zile, deci sunt vreo 30 si ceva de
evenimente care vor avea loc in aceasta saptamana in Republica Moldova. Evenimentele, per se, nu au scopul de a aduce
investitorul sa faca un angajament de investitie in timpul evenimentelor respective, deci nu este real si nu trebuie sa ne
asteptam la lucrul asta, ca iata se termina Moldova Business Week si pentru ca a participat la un eveniment si i-au placut
atat de mult speakerii, cineva se angajeaza sa faca o investitie. Dar avem alte lucruri foarte interesante care se intampl3,
mai ales ca de mai multi ani tot fortificam imaginea acestui eveniment. Avem mai multa lume care vine, mai multi
potentiali investitori care decid sa asculte mai multe opinii despre Republica Moldova. Avem ocazia sa-i predispunem de a
investi in Republica Moldova, sd cream mai multe contacte, deci networking-ul. Pentru mine, cu siguranta, prioritatea
numarul unu a acestui eveniment si angajamentul numarul unu al tuturor angajatilor Agentiei de investitii este sa faca
cunostinta cu toti strainii si cu toti localnicii, antreprenorii care vin la eveniment si care au o idee, dar poate nu s-au decis
inca sau poate nu cunosc suficiente detalii sau potentiali parteneri, potentiali furnizori. Si doj, o chestie foarte interesanta
care mai ales acum, in acest an se intampla, este faptul ca avem investitori care au grabit decizia de investitie pentru ca sa
reuseasca sa o anunte la Moldova Business Week si asta este un efect secundar, intr-un fel. Eu cred ca aceste investitii ar
fi avut loc, dar probabil nu atat de rapid. Oricum, atunci cand un investitor iese pe scena si declara angajamentul de
investitie, esti mult mai sigur ca el isi va tine cuvantul si urmeaza sa o faca si se majoreaza cumva si intentia noastra, a
tuturor, sa ne asiguram ca lucrurile chiar vor merge bine pentru el. Si apropo, este un lucru care cred ca ne lipseste noua
totusi, in Republica Moldova, de a vorbi de bine despre noi, despre istoriile de succes si investitiile straine care se intampla
in Republica Moldova, dar si ai nostri de pe loc, care creeaza companii chiar de nivel de standard international si au
exporturi extraordinare. Noi avem case-uri frumoase de genul, participarea la o expozitie si semnarea unui contract acolo
pe loc, de un milion de euro. Lucrul asta s-a intamplat, deci este extraordinar cand vezi ca ai nostri merg, stiu cum sa
vanda, dar de multe ori parca nu ne ajunge suficient, modestia cumva parca ne tine pe loc. Si iata Moldova Business Week
este si o incercare a noastra de a iesi un pic exact din zona de confort si de liniste. La Moldova Business Week noi vorbim
si despre rezultatele frumoase ale sectorului public despre digitalizari, despre faptul ca acum poti sa-ti creezi o companie
online, deci multe lucruri care se intampla, Moldova High Tech Park. De foarte multe ori nu cunoastem despre aceste
realizari frumoase si iarasi, pentru a informa, platforma Moldova Business Week este o oportunitate.

Vitalie Gutu: Doamna guvernatoare, care este cel mai puternic argument despre sistemul financiar al Republicii Moldova
care ar trebui transmis in cadrul acestei platforme, cum este Moldova Business Week?

Anca Dragu: Ca este un sector financiar solid, cum spuneam, cu niste cifre impecabile, ca suntem in proces de evaluare
realizata de Autoritatea Bancara Europeana, este institutia la nivel european responsabila de tot sectorul bancar si am
finalizat cam doua treimi dintr-o evaluare cu aceasta institutie, evaluare care se numeste echivalenta legislativa. La
finalul acestei evaluari vom avea un cec in alb care va spune da, sectorul bancar din Republica Moldova, in ceea ce
priveste legislatia, practici, este aliniat practicilor europene. Adic3, cine investeste in Republica Moldova, in sectorul
bancar, are aceleasi conditii ca in situatia in care ar investi in oricare alta tara din Uniunea Europeana. Apoi, apartenenta
la SEPA arata ca in sectorul bancar, tot ce inseamna legislatie din zona prevenirii si combaterii spalarii banilor, adica un
domeniu extrem de sensibil, si in ceea ce priveste sistemele de plati si supraveghere bancara, suntem, de asemenea,
aliniati la standardele europene.

Fara aceasta aliniere noi nu am fi putut fi parte din SEPA. A fost o evaluare de peste un an de zile, foarte dura, pe care am
construit-o, am dus-o la bun sfarsit. Acestea sunt argumente foarte bune. Dar ca sa completez putin ce spunea doamna
Bejan, in ceea ce priveste comportamentul investitorilor nostri si realizarile noastre, trebuie sa ne laudam putin mai mult.
Noi am fost crescuti spunandu-ni-se ca lauda de sine nu miroase a bine, nu? Haideti sa ne laudam putin si sa vedem ca o
sa ne fie mai bine.



Vitalie Gutu: Ca tot suntem la un podcast dedicat educatiei financiare, vin si va intreb, cum educatia financiara poate
contribui ca sa convinga intr-un fel sau altul un potential investitor si sa stie cum sa manevreze cu anumiti termeni, cu
un limbaj specific pentru ca o afacere sa fie de bun augur si sa fie asa, pe ascendent?

Natalia Bejan: Daca vorbim despre afaceri, fiecare afacere are scopul de a genera profit, in afara de un impact pozitiv
asupra societatii, a crea un produs sau un bun de calitate, sau un serviciu bun, este totusi de a genera profit. Nu poti sa
generezi profit daca nu stii sa-ti numeri banii. O educatie financiara, mai mult decat de baza, este necesara pentru un
investitor si nu poti sa operezi cu o afacere doar avand incredere in oamenii care vor lua anumite decizii pentru tine. De
asta cred ca e o chestie primordiala si de importanta absoluta, dar nu doar pentru investitor, pentru oricare persoana de
rand, salariat. Este important sa stie sa-si numere banii, sa stie cum sa-i investeasca, cum sa nu-i tina pe cont. Pentru ca
cifrele, cand au aparut in ultimii ani, volumul nu a depozitelor dar a banilor pe care moldovenii ii tin pe cont curent si nu
fac absolut nimic cu ei, deci nu au nicio dobanda de cateva procente, pe care pot sa o acceseze, de fapt, destul de usor.
Chiar si lucrurile astea sunt destul de importante. Deci iarasi, educatia financiara ca o baza pentru absolut toata lumea, dar
in domeniul de investitii fara ea nu poti sa progresezi.

Vitalie Gutu: Doamna guvernatoare, noi de fiecare data cand ne intalnim vorbim ca educatia financiara este pilonul de
baza atunci cand iesim din casa, cand vorbim cu cineva apropiat sau cu un coleg de serviciu, sau cu un coleg de
facultate. In acest domeniu al investitiilor, cat de important este si avem acea cultura financiara bine sudata?

Anca Dragu: Trebuie sa intelegem optiunile de investitii, riscurile asociate, cum spunea si doamna Bejan mai devreme, ca
riscurile mai mari sau castigurile mai mari sunt asociate cu riscuri mai mari. Cum se spune, cine nu risca nu castiga, dar
nu oricine risca castiga. Deci trebuie sa intelegem aceste nuante si sa nu ne lasam pacaliti de lucruri prea tentante. Stitj,
pe afara e vopsit gardul, induntru e leopardul. Sa avem aceste notiuni care sa ne tina departe de esecuri.

Vitalie Gutu: Astazi as vrea sa punctam, pentru ca suntem cam la final de discutie, sa punctam un alt rol dintr-un proiect
si anume este vorba despre proiectul FinanciarELE, dedicat tinerelor interesate de o cariera in finante publice si in
sectorul bancar. Cat de important este ca o tanara sau chiar si un tanar aflat la inceput sa aiba un mentor alaturi, doamna
guvernatoare?

Anca Dragu: Am lansat acest program inca din 2025 si ma bucur ca doamna Bejan a acceptat sa fie una dintre mentoritele
pentru sesiunea ce va urma. Avem deja o grupa de peste circa 20 de tineri care au aplicat. Si intr-adevar, nu numai fete,
sunt si tineri, si baieti. Motivatia este incredibild, va spun sincer, mi-au dat lacrimile, sunt asa copii frumosi si minunati si
spun ca da, vor sa Invete si ca apreciaza parcursul nostru profesional. E important, pentru ca ai nevoie de putina incredere
cand esti tanar si nu stii de unde sa o apuci, nu stii care sunt plusurile tale, nu te cunosti foarte bine, esti si putin modest,
nu te lauzi. $i atunci, ai nevoie de acest sprijin si de cineva care sa iti dea cateva repere in viata si sa te ajute sa fii mai
ambitios. De fapt, noi asta facem, ii ajutam pe oameni sa constientizeze calitatile pe care le au si optiunile pe care le pot
imbratisa.

Vitalie Gutu: Ati crezut din start in acest proiect?

Anca Dragu: Absolut, da. L-am lansat, am crezut din start si poate ca mi-ar fi fost si mie util sa am un mentor in tinerete.
Sa am mai multa incredere in mine.

Vitalie Gutu: Doamna Bejan, in calitate de mentor, cum i-ati vazut pe invatacei?

Natalia Bejan: Inca urmeaza sa fac cunostinta, chiar sdptdmana asta am primit informatia despre cine urmeaz sa fie cele
doua persoane, apropo un baiat si o fata, pentru ca m-am mirat si eu de faptul ca au aplicat si participa si baieti in acest
program. Eu, chiar daca nu am avut formal mentori, cred ca intotdeauna am avut ca reper o persoana pe care o
consideram ca si un exemply, dar o persoana care este accesibila pentru mine, careia as putea sa-i pun intrebari si practic
intotdeauna sa ma gandesc cum ar fi facut persoana respectiva, cum ar fi decis, cum s-ar fi comportat, cum ar fi
reactionat. Si cred ca este extrem de important sa poti, cu astfel de persoan4, sa mai ai si acces la ea, sa-1 mai pui cateva
intrebari, sa intelegi cum se materializeaza lucrul asta, care este procesul de gandire, cat e de complex sau cat e de simplu.
De foarte multe ori anumite siretlicuri si secrete sunt foarte simple si ai nevoie de un pic de curaj si cineva sa-ti zic3, e ok.
E ok chiar si sa faci greseli, sa inveti din ele, de asta, cu mare drag, am acceptat invitatia si urmeaza inca sa fac cunostinta
cu persoanele participante.



Vitalie Gutu: Mi se pare un lucru extrem de important si in acelasi timp interesant, ca iata tinerii vor sa invete, vor sa
porneasca in acest drum si au niste mentori alaturi care sa-i ghideze intr-o directie sau alta.

Anca Dragu: Pe acesti tineri i-am cunoscut, in mare parte, la Scoala de vara pentru educatie financiara pe care am
organizat-o, acolo am lansat invitatia. Deci atentie, un numar de tineri au acceptat sa vina la scoala noastra de vara, adica
cateva zile au venit si au stat cu trainerii nostri si au facut educatie financiara. Puteau sa faca orice altceva, puteau sa stea
in pat, puteau sa mearga la film, puteau sa mearga in parc. Au decis sa vina, sa raspunda invitatiei noastre. De acolo, mai
departe, au raspuns invitatiei noastre de a intra intr-un program de mentorat, adica mi se pare ca avem tineri foarte, foarte
buni.

Vitalie Gutu: Suntem pe final de discutie si as vrea sa veniti cu un mesaj pentru cetateni, antreprenori, investitori, de ce
trebuie sa mizeze pe Republica Moldova?

Anca Dragu: Investitorii, fie din Republica Moldova, fie din afar3, trebuie sd mizeze pe Republica Moldova pentru ca, eu
cred ca este un caz de succes si datele economice si parcursul din ultimii ani indica acest succes care se construieste zi de
zi. Republica Moldova este un caz de succes, eu sunt convinsa ca va fi un fel de copil minune al familiei europene. Este o
tara dinamica, o tara cu legislatie aliniat§, cu digitalizare la un nivel foarte, foarte bun. Si, ca atare, ofera oportunitati foarte
bune de investitii si de ce nu, de profit, de crestere a standardului de viata pentru toata lumea.

Natalia Bejan: Eu as mai adauga ca la scheletul dsta economic, care devine din ce in ce mai sanatos si mai puternic,
intentia din spate pe care eu o simt, lucrand in sectorul public, stiu ca este una buna. Stiu ca noi dorim sa traim intr-o tara
si mai bunag, si mai dezvoltata si stiu ca se depune foarte mult efort ca lucrurile sd mearga si mai bine.

Vitalie Gutu: Si pe aceste note pozitive si optimiste va multumesc foarte mult si va mai astept cu mare drag si cu alte
ocazii aici, la ,Sensul Banilor”. Doamnelor si domnilor, va multumesc pentru ca ne-ati urmarit. Va reamintesc ca aldturi de
mine a fost invitata permanenta a podcastului ,Sensul Banilor”, guvernatoarea Bancii Nationale a Moldovei, Anca Dragu si
invitata editiei de astazi, Natalia Bejan, directoarea Agentiei de Investitii din Republica Moldova.

Nu uitati sa urmariti toate paginile de socializare ale Bancii Nationale si sa dati Like, Share, si sa va impartasiti cu toate
editiile a podcastului ,Sensul Banilor” cu cei apropiati, colegi si asa mai departe. Numai bine!
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